Una auténtica revolucion
en el sector del vidrio plano

Pomdi presenta su nueva y revolucionaria tecnologia 3neo que
cambiara los habitos de consumo de las muelas y productos
diamantados para trabajar el vidrio.

3NEO
TECNOLOGIA SIN RESIDUO
Para empezar, pongamos un ejemplo:
Imaginemos que en el mercado actual se
vendieran las cubiertas de las ruedas de los
coches unidos a la llanta, es decir, cada vez
que gastemos una cubierta, tendremos que
comprar y cambiar cubierta y llanta nuevas,
todo en uno.
A parte del altisimo coste, generariamos
un desperdicio indtil.
Por eso a alguien se le ocurri6 que la llanta
fuera parte del coche, y el consumible fuese

s6lo la cubierta, de menor residuo y de
menor coste.

Y esto es sencillamente lo que se le ha
ocurrido a Pomdi:

¢ Por qué fabricar muelas de diamante de
taza en una pieza, si, una vez gastado la
parte diamantada, hay que desechar toda la
pieza? Si realmente el soporte del diamante
no se gastay es reutilizable, ¢ por qué no vol-
verlo a utilizar y cambiar sélo el consumible,
de menor coste y de menor residuo?

Asi nace 3neo, dentro del programa
Q-Lean de eliminacién de residuos y reduc-

cién de costes ideado e inventado por Pomdi
y que ahora se presenta al mercado mundial.

De esta manera, Pomdi ofrecera a sus
clientes tecnologia, la parte diamantada,
sélo el consumible, con un menor coste, y
todo bajo el nombre de 3neo.

Esta revolucionaria tecnologia le ayudara a
aumentar su productividad y disminuir sus
costes, algo ciertamente interesante en
nuestros dias en un mercado tan exigente
como es el del vidrio.

Pero, ¢y si ademas de reducir el coste,
conseguimos que el cambio del consumible



se reduzca en 15 veces el actual? Por medio
de un sofisticado y patentado sistema de
unién entre soporte y aro diamantado, la tec-
nologia 3neo consigue crear unas fuerzas
para que no se separe durante el trabajo;
pero por otra parte, con un solo “clic” conse-
guimos separarlos para poder hacer el cam-
bio del aro gastado.

Si ponemos un ejemplo de un cambio de
muelas en una maquina de 10 motores, de
los cuales 5 son de diamante, en unos 15-25

minutos por motor, esto nos da un gasto de
unos 100 minutos en total, es decir, mas de
hora y media. Con 3neo, este cambio se
reduce a unos 10 minutos en total, es decir,
10 veces menos, lo que debemos tomar en
cuenta en el calculo de los costes de nuestra
empresa.

Pero, ¢y si ademas de reducir el coste, y el
tiempo de cambio, conseguimos reducir
nuestro stock en 50 veces menos? Para sus
distribuidores, que hoy tienen que estocar
muelas de todo tipo de maquinas para poder
dar un buen servicio a los clientes, ahora con
3neo soélo tendran que estocar aros con
diferentes granos, porque estos aros son
universales para cualquier tipo de maquina.
Lo que cambia es el soporte, por lo que cada
cliente tendra que tener el suyo, convirtién-
dose desde ese mismo momento en cliente
3neo.

Una vez que ya se es cliente 3neo, ya se
podran utilizar los aros 3neo, validos para
cualquier soporte. Por lo tanto, sélo tendran
estocados diferentes aros con diferentes
granos, pero todos ellos validos para cual-
quier soporte y para cualgquier maquina.

Pomdi le invita a conocer la nueva y revo-
lucionaria tecnologia 3neo y que se haga
cliente para poder:

e Reducir su stock, pues el fabricante o
distribuidor podra suministrarle recambios
en 24 horas.

® Reducir sus costes, por un menor valor
del consumible.

e Reducir sus costes, por un cambio
rapido del consumible.

Durante este mismo afo 2011, Pomdi le
ofrece una oferta del 50% del coste del
soporte, por lo tanto, ya en el primer cambio
empezara a notar las ventajas de esta nueva
tecnologia.

3neo esta pendiente de patente por la
Oficina de Patentes y Marcas del Ministerio
de Industria de Espafia. Se trata de una
invencion suficientemente atractiva e innova-
dora como para patentarla, y de esa manera,
proteger los derechos de autor y la propie-
dad intelectual.

No se lo piense mas y entre a formar parte
de la Comunidad 3neo, una auténtica revo-
lucién en el sector de las muelas y Utiles dia-
mantados para manufacturar el vidrio plano.
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CEO de POMDI

En primer lugar queremos felicitarle
por esta nueva aportacion tecnolégica
que revolucionara el sector de las mue-
las y productos diamantados para tra-
bajar el vidrio. Pero diganos a modo de
curiosidad, ¢cémo nace la idea de 3neo
y cuantas horas hay detras de investiga-
cion, desarrollo, pruebas, analisis y
taller?

Muchas gracias por la felicitacion. La idea
nace de buscar alguna alternativa a la com-
petencia que nos viene de fuera, como el
mercado chino. La idea basica es disminuir
el diferencial de precio con nuestros compe-
tidores, sin cambiar o incluso aumentando el
diferencial tecnoldgico. Asi nace 3neo. Lo
curioso es que después de la investigacion,
vimos que habfamos desarrollado un pro-
ducto con muchisimas ventajas, no solo la
del precio. Analizado todo esto, decidimos
dar el salto de patentarlo, ya que nos parece
una idea que puede realmente revolucionar
el sector del vidrio y queriamos protegerlo
ante nuestra competencia.

La idea nace en verano de 2010, pero no
lo hemos hecho publico hasta tener la licen-
cia de pendiente de patente que ha sido a
finales de mayo de 2011.

Si es cierto que se han hecho pruebas en
diferentes clientes con un contrato de confi-
dencialidad para no entorpecer la patente y
podemos asegurar que el sistema funciona.

¢Cree sinceramente que la aportacion
tecnolégica de Pomdi con 3neo va a
revolucionar el futuro del sector de las
muelas y los utiles diamantados para
manufacturar vidrio plano?

En lo que se refiere a muelas de taza
puedo asegurar que si, pues con 3neo nos
limitamos a vender tecnologia, que es el con-
sumible, sin mano de obra alguna, por lo que
reducimos ese valor con muelas fabricadas
en otros paises donde el coste de la mano

de obra es mucho menor que en Espana. Y
si ademas, el cambio de herramienta se
hace en 1 minuto, pues mucho mejor; y si
ademas, creamos un consumible universal
para ser usado en cualquier maquina, en
cualquier soporte, pues seremos capaces
de reducir el stock necesario para poder
abastecer todas las maquinas del mercado.
Como ves son muchas ventajas que, efecti-
vamente, si esperamos que sea un antes y
un después en la fabricacion de muelas.

¢Qué nos puede deciry como haido la
presentacion, si me permite “oficial” de
3neo, en la feria Aluvi 2011 de Argentina?
¢Cuales han sido las primeras valoracio-
nes e impresiones de los cristaleros lati-
noamericanos que han podido conocer
esta importante novedad?

Pues la verdad, nada mejor que preguntar-
les a ellos mismos. Con el lanzamiento del
newsletter de vidrioperfil.com el 31 de mayo,
tuve varias consultas de diferentes paises ese
mismo dia. Muchos distribuidores nos ven
ahora como un proveedor clave para competir
con calidad sin que el precio sea un handicap,

—Ntrevista a Alberto Oliva

y los clientes finales, los usuarios, no podian

dar crédito a lo que veian con sus propios
0jos. Recibi muchas felicitaciones por la inno-
vacion, lo cual aprovecho para hacérselo llegar
a toda la familia de POMDI. Realmente, los
clientes valoran de muy buen grado la innova-
cion ofrecida con 3neo, ya que es un beneficio
muy grande para sus empresas.

Desde el punto de vista técnico, ¢qué
aporta esta revolucion tecnolégica lla-
mada 3neo y qué grandes ventajas van a
tener los cristaleros que confien en ella?

Desde el punto de vista técnico, no ha
sido facil desarrollar 3neo, pero hemos
desarrollado algo que aporta tres principales
ventajas a nuestros clientes:

1) Reduccion de Costes:

Reutilizacion del soporte de la muela,
pasando el consumible a ser un aro diaman-
tado 3neo 100% tecnologia, sin mano de
obra. Por tanto, se reduce el desperdicio que
no aporta valor al cliente.

2) Cambio rapido de Herramienta:

Mediante un sofisticado sistema de unién
entre soporte y aro, el sistema 3neo le



El aro diamantado 3neo

es Universal para cualquier soporte,

por lo que ya no tendra que “estocar”

muelas para las diferentes maquinas.

Basta con almacenar aros 3neo

de diferentes granos, validos para

cualquier maquina que equipe

el soporte 3neo

reduce el cambio de consumible en 15
veces, pasando a ser de aproximadamente
1 minuto el cambio de muela.

3) Reduccidn de Stocks:

El aro diamantado 3neo es Universal para
cualquier soporte, por lo que ya no tendra
que estocar muelas para las diferentes
maquinas. Basta con almacenar aros 3neo
de diferentes granos, vélidos para cualquier
maquina que equipe el soporte 3neo.

Queda claro que con la “presentacion
en sociedad” y lanzamiento al mercado
mundial de 3neo la compania Pomdi
pasa de ser un fabricante de muelas y
consumibles diamantados a una
empresa que vende tecnologia e innova-
cién. ¢Esta usted de acuerdo con esta
afirmacion?

Asi es. En los Ultimos afios nos hemos
estado viendo relegados a un segundo

plano por nuestra competencia, que lleva

productos mas baratos; otros fabrican en
paises donde la mano de obra es menor, y
siempre hemos estado sufriendo las varia-
ciones que existen de este tipo de costes.
De hecho en algunos paises estamos tra-
bajando con socios fabricantes de dia-
mante a los que vendemos herramientas
semi-manufacturadas, para que sean ter-
minadas en ese pais, con menor mano de
obra, es decir, le vendemos lo que real-
mente me diferencia, mi tecnologia, y ellos
ponen el resto, la mano de obra.

En este caso, con 3neo, es algo parecido,
pero ya no tendran que fabricar nada, ya que
3neo les aporta la herramienta terminada, y
sin mano de obra. Sélo tecnologia.

¢Esta preparada la compania Pomdi
para satisfacer una posible masiva
demanda de su nueva tecnologia 3neo
en los proximos meses?

Ese serd nuestro gran reto, pero ya nos
hemos juntado para tratar este tema y no
pondremos limites a la inversion que haya
que hacer para satisfacer la demanda que
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nos llegue. Es una oportunidad que no
vamos a dejar pasar. Por eso invito a todos
los cristaleros a que se hagan 3neo y esta-
mos convencidos en POMDI que seremos
capaces de cubrir toda la demanda que nos
llegue. De hecho, ojala los problemas sean
de ese tipo, y no de falta de trabajo como
hemos estado atravesando estos anos de
crisis.

¢Diganos qué acciones y estrategia
comercial y de marketing va a seguir
Pomdi en las préximas fechas para dar
a conocer a todo el mercado del vidrio
plano su nueva tecnologia 3neo?

Pues en Espafna ya tenemos a todos los
comerciales en la calle para que en un
maximo de 10 dias lo sepan todos los clien-
tes cristaleros de nuestro pais; y en el exte-
rior, por medio de las ferias y nuestros
distribuidores iremos cubriendo la demanda
inicial. Pensamos que el boca a boca tam-
bién va a ser muy positivo y, por supuesto,
vamos a incorporar recursos humanos en
POMDI para establecer una nueva red
comercial en aquellos paises en los que no
tenemos presencia.

Antes de lanzar al mercado y presen-
tar de forma oficial 3neo supongo que
habran realizado todas las pruebas y
ensayos de calidad para asegurar el
correcto funcionamiento de la nueva
tecnologia. {Qué nos puede decir al res-
pecto?

Desde noviembre de 2010 estamos
probando muelas 3neo en una cantea-
dora rectilinea, y desde febrero en una
biseladora rectilinea, y el feedback dado
por ambos clientes y nuestra supervi-
sién personal, ha sido muy satisfactoria.
Ya hubo algunas pruebas en septiembre,
pero se tuvieron que hacer modificaciones
de la primera versién por encontrar algu-
nos aspectos mejorables. Ahora estamos
con la segunda version de 3neo y cree-
mos que hemos cubierto todas las nece-
sidades. Recientemente hemos hecho
unas pruebas en las que sometemos a la
muela 3neo a 135 veces superior las rpm
de giro recomendadas, y el resultado ha
sido un éxito rotundo.

Antes de finalizar, no me resisto a pre-
guntarle por una curiosidad. ¢No teme
que una vez 3neo esté presente en el
mercado y utilizandose habitualmente
por parte de los cristaleros puedan
“copiarle” la idea con sistemas y/o tec-
nologias similares y aparezca alguna
competencia? ¢Supongo que estaran
bien protegidos a través de la Oficina de
Patentes y Marcas?

En efecto, asi es. Hemos puesto toda
nuestra invencion tecnoldgica en manos de
abogados expertos en propiedad intelectual
y con una empresa experta en Patentes y
Marcas. Si aparece alguna empresa que nos
quiera copiar, pues tendremos que actuar
con acciones legales para que deje de
hacerlo, 0 bien venderles unos derechos.

La verdad es que esperamos que 3neo
sea rentable en manos de nuestros clientes y
no en manos de nuestros abogados.

Desea anadir algin comentario mas.
Lo Unico que quiero afiadir es que en

POMDI estamos apostando por la innova-

cion y esperamos que en el futuro nues-
tros clientes se encuentren con mas
sorpresas positivas de este tipo, siempre
bueno para ellos, y también para nosotros
que mantenemos una fabricacion tecnolo-
gica en un mercado tan competitivo como
el europeo.

Y una vez més, recomendarles a nues-
tros clientes y distribuidores que sean
parte de la “familia” 3neo, que sin duda
dara un cambio total en la manufactura de
vidrio plano. B

3neo
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